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Sentinel, proyecto para pymes
oroveedoras de hoteleria
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CENFIM, junto con otros tres clusteres, tienen por objetivo facilitar
inteligencia de mercado a las empresas contract-hospitality

ES DE AMBITO EUROPEO Y TENDRA UNA DURACION DE 18 MESES

Desde el pasado 1 de enero y durante afio y medio, se va a desarrollar
Sentinel (Cluster Network for Hospitality Sustainable Development and
Internationalization), el proyecto europeo liderado por el clister del
mueble y centro de innovacién en habitat, CENFIM.

Dicho proyecto esta desarrollado por un consorcio de clisteres europeos
de empresas proveedoras de productos y soluciones para toda la cadena
de valor en hoteleria, desde la planificacion, la edificacion y el
equipamiento de interiores, hasta el mantenimiento y la gestion.

CENFIM trabaja junto con la Catalan Water Partnership (asociacion catalana
para la innovacion y la internacionalizacion del Sector del Agua), la
Fondazione Torino Wireless (cluster italiano del sector de las Tecnologias
de la Informacién y la Comunicacién) y OO Energiesparverband /
Cleantech-Cluster (cltster austriaco del sector de la Construccion
Sostenible), todos ellos con intereses en este canal comercial.

Primeras acciones de Sentinel

El objetivo de los cuatro clisteres es facilitar inteligencia de mercado a las
empresas del canal contract-hospitality y esta cofinanciado por el Programa
COSME Go International de |la Unién Europea.

Desde principio de este afio y durante 18 meses, Sentinel preveé varias
acciones, la primera es visitar mercados identificados por parte de expertos
de los clisteres y empresas para validar sus potencialidades ‘in situ’ en
cuanto a oportunidades de negocio para las empresas a las que se dirige el
proyecto.

Asistencia a InteriHOTEL

Tambiéen se organizaran visitas cruzadas a los cuatro clisteres para
fortalecer el consorcio y la exploracion de caracteristicas complementarias
entre las cadenas de valor de los socios del proyecto, siendo la asistencia al
marketplace InteriHOTEL una de ellas.

En esta primera parte de Sentinel también se establecera un plan de
internacionalizacién poniendo a disposicion de las empresas asociadas a
los clusteres toda una serie de herramientas que necesitan para acceder a
dichos mercado.



